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Rubens é comunicólogo, Gestor de Marcas, Conselheiro de 
Empresas, Mentor de profissionais, Professor e foi Sócio 
Cofundador de uma empresa de Inteligência Financeira.

Antes de mais nada, Rubens é um apaixonado pela 
comunicação, tanto como ciência humana, quanto como 
ferramenta para alcançar objetivos pessoais e profissionais.

Tornou-se conhecido pela sua atuação como gerente de 
comunicação e marketing em importantes empresas do 
interior de Minas e como professor do Programa de 
Formação de Profissionais das Federações das Câmaras de 
Dirigentes Lojistas de Minas Gerias e São Paulo e do Centro 
Universitário Doctum (Unidoctum).

Rubens acredita no poder transformador da comunicação e 
desde 2019 se dedica a ajudar pessoas e empresas a 
resolverem seus problemas de comunicação através do 
conteúdo que produz, além de cursos, treinamentos, 
palestras, consultorias e mentorias individuais.

Muito prazer, 
Rubens Macouff

Preto Ícone YouTube

Preto Ícone LinkedInPreto Ícone Instagram

https://www.youtube.com/channel/UCjpaPLi0dFhGKEXq_H99Vag?view_as=subscriber
https://www.linkedin.com/in/rubensmacouff/
http://instagram.com/rubensmacouff


A direção é tão importante 
quanto a velocidade.

Entre estabelecer um objetivo e alcançá-lo, existem vários caminhos.

Não importa o quão rápido você consiga percorrer o caminho; se ele for o 
caminho errado, você vai levar muito mais tempo para alcançar o seu objetivo, 
além de desperdiçar tempo, dinheiro e energia no trajeto.



A decisão 
em praça 
pública.

Em muitas áreas, escolher o caminho pode ser uma decisão simples, óbvia e lógica.

Este não é o caso dos objetivos relacionados à comunicação, marketing, marca, comportamento e 
posicionamento. 

Nessa área, a quantidade de variáveis e a subjetividade dos indicadores faz com que a tomada de 
decisão exija muito mais conhecimento técnico, experiência, capacidade de análise e habilidade 
de diagnóstico.

Além disso, decisões desta natureza são tomadas em público e o fato de a empresa estar exposta 
faz com que a escolha do caminho errado, pode manchar a imagem da empresa, causar danos 
irreversíveis à marca e até mesmo sepultar projetos inteiros. 



É aí que entra o conselheiro
Um conselheiro é aquele que orienta, indica, sugere e recomenda o melhor 
caminho para que um profissional ou uma empresa alcance seus objetivos 
estratégicos.

E é simples assim.
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Como funciona

Funciona como um tratamento médico.

Você vai ao médico com uma dor.
Ele diagnostica a causa e te indica o melhor remédio e faz o acompanhamento do seu tratamento.

É a mesma coisa.

O Aconselhamento Estratégico funciona por meio de reuniões regulares.

No primeiro contato, o cliente expõe 
quais são as suas expectativas, 
problemas, objetivos e todas as 
informações necessárias para que o 
conselheiro possa estar ciente do 
cenário em que o cliente está.

Com o panorama do cliente esclarecido, o 
conselheiro então propõe uma série de 
medidas de curto e médio prazo para serem 
avaliadas e aplicadas pelo cliente com o 
intuito de auxiliá-lo a alcançar os seus 
objetivos.

Neste formato, não há uma 
periodicidade mínima ou uma 
frequência definida de reuniões.

Isso depende da necessidade de cada 
caso.



Aconselhamento Estratégico ou 
mentoria individual

ESCOPO
• Diagnóstico e recomendação estratégica especializada para temas 

relacionados às áreas de comunicação, marketing, propaganda, 
posicionamento, reputação e relações públicas.

• Recomendação estratégica não-especializada em áreas correlatas.

• Conteúdo e temáticas definidas pelo cliente.

¹Disponível exclusivamente em Lagoa da Prata

CLIQUE AQUI PARAAGENDAR REUNIÃO

CLIQUE AQUI PARA

AGENDAR REUNIÃO

Gesto de toque duplo com preenchimento sólido

REUNIÃO AVULSA
60 min

R$ 591,25
Pagos via PIX ou boleto

https://calendly.com/rubensmacouff/agenda
https://calendly.com/rubensmacouff/agenda
https://calendly.com/rubensmacouff/agenda


www.rubensmacouff.com.br

37 9 9805 1996 – rubensmacouff@gmail.com
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